
Маркетплейсы продолжают расти, а вместе с ними — спрос на специалистов, которые
умеют управлять продажами товаров. Многие предприниматели выходят на площадки без
опыта и быстро сталкиваются с хаосом: карточки не оптимизированы, реклама работает
нестабильно, остатки не контролируются. Именно здесь появляется роль менеджера
маркетплейсов.

Эта профессия подходит тем, кто хочет работать удалённо и готов разбираться в
аналитике, цифрах и процессах. Ниже — разбор, как войти в нишу и выстроить стабильный
доход.

Это специалист, который помогает продавцу системно работать на площадке. Его задача —
увеличить продажи и снизить операционные ошибки.

Чаще всего менеджер отвечает за:

создание и оптимизацию карточек товаров;
анализ продаж и конкурентов;
работу с рекламными инструментами;
контроль остатков и поставок;
взаимодействие со службой поддержки площадки;
отчётность для собственника.

Большинство задач выполняется онлайн, поэтому работать можно из любого города.

Удалённый менеджер
маркетплейсов: как выйти
на 3–5 клиентов и
стабильный доход

Кто такой менеджер маркетплейсов

Почему бизнес готов платить



Предприниматель зарабатывает на обороте. Если специалист помогает увеличить продажи
на 10–30%, его услуги быстро окупаются. Именно поэтому грамотные менеджеры
маркетплейсов ценятся и часто работают сразу с несколькими клиентами.

Важно понять, как формируется выдача, как работают категории, отзывы, реклама и
логистика.

Даже базовые навыки работы с таблицами уже дают преимущество. Нужно уметь считать
маржинальность, конверсию и динамику продаж.

Начинать лучше с небольшого магазина, где меньше позиций. Это позволит набраться
практики без серьёзных рисков.

Обычно менеджеры работают по фиксированной оплате или проценту от оборота.

один клиент — 25 000–50 000 ₽ в месяц;
3 клиента — 75 000–150 000 ₽;
5 клиентов — стабильный высокий доход при грамотной организации процессов.

Со временем можно делегировать часть задач помощнику и увеличивать количество
проектов.

внимательность к деталям;
аналитическое мышление;

С чего начать без опыта

1. Изучить базовую механику площадок

2. Разобраться в аналитике

3. Взять одного клиента на частичную
занятость

Сколько можно зарабатывать

Какие навыки особенно важны



умение работать с цифрами;
коммуникация с собственниками и подрядчиками;
ответственность за результат.

Профессия подойдёт тем, кто предпочитает системную работу и не боится таблиц.

обещать рост продаж без анализа;
не фиксировать договорённости по оплате;
работать без отчётности;
брать слишком много клиентов на старте.

Лучше постепенно увеличивать загрузку и выстраивать понятную систему работы.

Часто проекты размещаются на фриланс-площадках, в предпринимательских чатах и на
агрегаторах удалённой работы. Удобнее всего использовать сервисы, где заказы
собираются из разных источников — так проще находить свежие предложения и быстро
откликаться.

Alot.pro — агрегатор удалённой работы и фриланс-проектов, где регулярно появляются
заказы для менеджеров маркетплейсов и других специалистов в сфере управления.
Платформа помогает находить проекты в одном месте и быстрее выходить на стабильную
загрузку.

Сайт: https://alot.pro
Мобильное приложение: https://alot.pro/getapp

Типичные ошибки новичков

Где искать клиентов
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