
SMM давно перестал быть «просто постами в Instagram». Сегодня это полноценная
профессия, где можно работать удалённо, брать несколько клиентов одновременно и
выстраивать стабильный доход без офиса и агентства.

Если вы хотите зарабатывать в SMM на фрилансе, важно понимать: клиенты платят не за
красивые картинки. Они платят за результат — заявки, охваты, продажи и рост бренда.

Новички часто думают, что SMM — это «делать 15 постов в месяц». На практике заказчики
чаще ищут:

упаковку профиля и стратегию продвижения;
контент-план с логикой прогрева;
рост охватов и вовлечённости;
настройку таргетированной рекламы;
ведение аккаунта под ключ;
аналитику и отчётность.

Если вы предлагаете только «посты», ваш чек будет низким. Если вы продаёте решение
задачи бизнеса — чек растёт.

Даже без коммерческого опыта можно стартовать. Главное — не ждать «идеального
момента».

SMM на фрилансе: как
выйти на стабильный
доход на удалёнке без
агентства

Что на самом деле покупают клиенты

С чего начать новичку в SMM



План действий:

выберите одну соцсеть для старта;
разберите 5–10 успешных аккаунтов в нише;
создайте тестовый контент-план;
оформите кейс (даже если проект учебный);
предложите бесплатный аудит небольшому бизнесу.

Первый заказ часто приходит через личные сообщения или отклики на небольшие проекты.
Главное — не бояться писать первым.

Одна из главных проблем новичков — «нет кейсов». Решается это проще, чем кажется.

Возьмите аккаунт знакомых и предложите помочь с оформлением.
Разберите любой бизнес-профиль и оформите аудит в PDF.
Создайте тестовый проект и продвигайте его 1–2 месяца.
Покажите рост показателей (даже если он небольшой).

Клиенту важнее видеть ход мыслей и системность, чем громкие цифры.

Доход зависит от количества проектов и уровня экспертизы:

новичок — 25 000–50 000 ₽ в месяц;
специалист с 3–5 клиентами — 70 000–120 000 ₽;
опытный SMM с рекламой и стратегией — 150 000 ₽ и выше.

Многие работают с 3–4 клиентами одновременно и полностью на удалёнке. Это даёт
гибкость и возможность масштабироваться.

Частая ошибка — соглашаться на минимальные бюджеты ради «опыта». В итоге специалист
перегружен, а доход остаётся низким.

Как собрать портфолио без клиентов

Сколько можно зарабатывать на SMM
удалённо

Как поднять чек и не работать за
копейки



Чтобы расти:

продавайте стратегию, а не количество постов;
предлагайте пакет услуг, а не одну задачу;
считайте своё время;
фиксируйте результат в отчётах;
работайте с отзывами и рекомендациями.

Как только появляется 2–3 успешных кейса, повышайте цену. Рынок позволяет это делать.

Работу можно находить разными способами:

фриланс-площадки;
Telegram-чаты с вакансиями;
холодные сообщения бизнесу;
рекомендации клиентов;
агрегаторы удалённой работы.

Главное — регулярность. Один отклик редко даёт результат. Десять откликов уже меняют
ситуацию.

Ищете проекты по SMM и удалённую работу?
На alot.pro публикуются заказы для SMM-специалистов, маркетологов и фрилансеров
разных уровней. Можно откликаться на разовые задачи или искать постоянных клиентов.

Работать удобно с любого устройства — установите мобильное приложение:
Скачать приложение Alot

Где искать удалённые проекты по SMM
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