
Можно рисовать хорошо, но не получать заказов. Можно рисовать средне — и зарабатывать
стабильно. Разница чаще всего не в таланте, а в портфолио. Именно по нему заказчик
принимает решение: написать вам или закрыть вкладку.

Разберёмся, каким должно быть портфолио художника-фрилансера, чтобы оно продавало
услуги, а не просто собирало лайки.

Большинство начинающих художников показывают учебные работы или «рисунки для
души». Это красиво, но заказчику важно другое — сможет ли вы решить его конкретную
задачу.

Например:

оформить обложку для YouTube, которая привлечёт клики;
создать иллюстрацию для статьи;
сделать портрет на заказ;
оформить карточку товара для маркетплейса;
создать визуал для соцсетей.

Поэтому в портфолио должны быть не просто рисунки, а примеры коммерческого
применения.

Портфолио художника-
фрилансера: что показать,
чтобы вам платили, а не
хвалили

Главный принцип: портфолио должно
решать задачи бизнеса



Оптимально — 6–10 сильных работ. Не 30 средних, а именно несколько качественных и
понятных проектов.

Если заказчик не может за 1–2 минуты понять, что вы делаете и на каком уровне, он уйдёт.

Даже без реальных клиентов можно собрать убедительное портфолио за несколько дней.
Для этого:

придумайте вымышленный проект (например, канал про киберспорт);
сделайте редизайн существующей обложки;
создайте иллюстрацию к популярной статье;
покажите процесс — от эскиза до финала.

Важно добавить краткое описание к каждой работе: задача, решение, результат. Это
делает портфолио профессиональным.

слишком разноплановые стили без общей логики;
работы плохого качества «для количества»;
отсутствие описаний;
неудобная структура (сложно открыть, долго грузится);
отсутствие контактов.

Портфолио должно быть простым и понятным. Чем меньше лишнего — тем лучше.

Подойдут разные варианты:

Behance;

Сколько работ нужно в портфолио?

Какие работы добавить новичку

Типичные ошибки в портфолио
художника

Где разместить портфолио



PDF-файл;
Google Drive с открытым доступом;
собственный сайт или лендинг;
аккаунт в соцсетях с закреплёнными работами.

Главное — чтобы ссылка открывалась быстро и без регистрации.

Можно указать стартовые диапазоны. Это отсекает неподходящих клиентов и экономит
время. Например: «Обложки — от 3 000 ₽», «Иллюстрации — от 5 000 ₽».

Чёткие рамки создают ощущение профессионального подхода.

Задайте себе три вопроса:

Понятно ли за 30 секунд, в чём моя специализация?
Видно ли, что я решаю задачи, а не просто рисую?
Легко ли со мной связаться?

Если на все вопросы ответ «да» — можно начинать активно искать заказы.

Регулярно просматривайте новые проекты и откликайтесь на подходящие задачи. В сфере
арта выигрывают те, кто сочетает творческий подход с системностью и скоростью реакции.

Где искать проекты художнику-фрилансеру?

Alot.pro — агрегатор удалённой работы и фриланс-проектов. В категории «Арт»
публикуются заказы на иллюстрации, обложки, визуал для соцсетей и другие digital-задачи.

Вы можете отслеживать новые проекты, откликаться напрямую и находить как разовые
заказы, так и постоянную удалённую работу.

Также доступно мобильное приложение для быстрого отклика: https://alot.pro/getapp

Нужно ли указывать цены?

Как понять, что портфолио готово к
работе
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