
Многие новички в обработке фотографий сталкиваются с одной и той же проблемой:
навыки вроде есть, работы сделаны, а заказов почти нет. Чаще всего причина не в рынке и
не в «перегретой конкуренции», а в базовых ошибках, которые мешают получать клиентов.

Разберём самые распространённые из них и способы их исправить.

Пытаясь привлечь клиентов, начинающие ставят минимальный ценник. В итоге получают
сложных заказчиков, постоянные правки и отсутствие роста дохода.

Как исправить: ориентируйтесь на средний рынок. Лучше немного ниже средней цены, но
не в 2–3 раза дешевле. Дешёвый специалист воспринимается как неопытный.

«Делаю всё» — не продающее позиционирование. Клиенту проще выбрать специалиста по
предметной ретуши, чем универсала без чёткой ниши.

Как исправить: выберите одно направление — например, обработка фото для
маркетплейсов или портретная ретушь — и развивайтесь в нём.

Ошибки начинающих
ретушеров, из-за которых
нет заказов (и как их
исправить)

1. Слишком низкая цена

2. Отсутствие специализации



Если в портфолио нет структуры, примеров «до / после» и понятных кейсов, заказчик
просто не понимает, что вы умеете.

Как исправить:

оставьте 5–10 сильных работ;
добавьте краткое описание задачи;
покажите исходник и финальный результат.

В удалённой работе скорость коммуникации часто важнее идеальной ретуши. Если вы
отвечаете через сутки, клиент выберет другого исполнителя.

Как исправить: проверяйте сообщения регулярно и отвечайте оперативно, даже если
просто подтверждаете получение задачи.

Некоторые годами работают по одной цене, боясь потерять клиентов. В итоге доход
остаётся на одном уровне.

Как исправить: повышайте стоимость постепенно, особенно после положительных
отзывов и увеличения объёма заказов.

Иногда новички ждут, что клиенты сами придут. Но фриланс требует активности: нужно
регулярно откликаться на новые задачи.

Как исправить: выделяйте время каждый день или через день на поиск проектов и
отправку откликов.

3. Слабое или хаотичное портфолио

4. Медленные ответы

5. Страх повышать стоимость

6. Отсутствие регулярного поиска
проектов



Качество работы — это не только финальная картинка. Вежливость, соблюдение сроков и
аккуратная сдача файлов формируют репутацию.

Часто клиенты возвращаются не к самому «креативному», а к самому надёжному
специалисту.

обновите портфолио;
пересмотрите цены;
выберите узкую нишу;
начните регулярно откликаться на проекты;
соберите первые отзывы.

Фриланс в сфере обработки фотографий — это не случайность, а система. При грамотном
подходе поток заказов становится стабильным.

Где искать проекты по ретуши и обработке фото?

ALOT.PRO — агрегатор удалённой работы, где публикуются заказы по ретуши, дизайну
карточек товаров и другим направлениям фриланса. Это удобный способ находить новые
проекты в одной ленте.

Чтобы быстрее реагировать на новые предложения, установите мобильное приложение: 
скачать ALOT.PRO и получайте уведомления о свежих заказах прямо на телефон.

Исправив основные ошибки, можно значительно ускорить выход на стабильный доход в
сфере обработки фотографий.

7. Недооценка сервиса

Как выйти из состояния «нет заказов»
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