
Многие приходят в копирайтинг с ощущением, что достаточно просто уметь писать. Через
несколько недель энтузиазм сменяется разочарованием: заказов мало, оплата невысокая, а
сил уходит много.

Чаще всего причина не в рынке и не в конкуренции, а в типичных ошибках, которые
допускают начинающие копирайтеры. Разберём основные из них и посмотрим, как их
избежать.

Одна из самых распространённых ошибок — начинать писать без понятного технического
задания. В результате текст приходится переписывать несколько раз, а правки могут
затянуться на дни.

Даже если заказчик не прислал ТЗ, его стоит сформулировать самостоятельно и
согласовать ключевые моменты:

цель текста;
формат и объём;
целевую аудиторию;
сроки и условия оплаты.

Это экономит время и снижает количество правок.

Ошибки начинающих
копирайтеров, из-за
которых не получается
зарабатывать

Работа без чёткого задания



Тестовые задания — нормальная практика, но только в разумных пределах. Начинающие
копирайтеры часто соглашаются на объёмные тесты без оплаты, надеясь на дальнейшее
сотрудничество.

Проблемы начинаются, когда:

тестовое задание по объёму как полноценная работа;
нет чётких сроков проверки;
результат никак не используется.

Хорошее тестовое — небольшое и понятное. Всё остальное стоит обсуждать заранее.

Многие копирайтеры боятся озвучивать стоимость и соглашаются на любые условия. Это
быстро приводит к выгоранию и ощущению, что работа не стоит потраченных усилий.

Важно помнить: цена — это часть договорённости, а не просьба. Чётко озвученная
стоимость экономит время обеим сторонам.

На старте кажется логичным соглашаться на любую работу. Но такой подход редко
приводит к росту.

Проблемы возникают, когда:

задачи постоянно меняются;
нет понимания своей ниши;
сложно оценивать время и стоимость.

Гораздо эффективнее выбрать несколько понятных форматов и работать с ними.

Копирайтинг не даёт мгновенного дохода. Это нормальный процесс обучения и накопления

Бесплатные и бесконечные тестовые
задания

Страх называть цену

Попытка брать все заказы подряд

Ожидание быстрых результатов



опыта.

Те, кто воспринимает копирайтинг как долгосрочную работу, а не быстрый способ
заработать, чаще выходят на стабильный доход.

Когда заказы ищутся хаотично, доход становится нестабильным. Сегодня работа есть,
завтра — тишина.

Система поиска может включать:

несколько постоянных источников заказов;
регулярные отклики;
фильтрацию неподходящих задач.

Даже простая система снижает стресс и помогает планировать загрузку.

Чтобы не тратить силы на постоянный мониторинг разных площадок, удобно использовать
агрегаторы заказов. Это особенно полезно на старте, когда важна стабильность.

alot.pro — агрегатор вакансий и фриланс-заказов, где предложения по копирайтингу и
контенту собираются из разных источников в одном месте.

Сервис позволяет:

видеть актуальные заказы и подработки;
выбирать задачи под свой уровень;
экономить время на поиске.

Для работы со смартфона доступно мобильное приложение — alot.pro/getapp. Это удобно,
если вы хотите отслеживать новые предложения и откликаться на них в любое время.

Избавление от типичных ошибок и понятная система поиска заказов помогают копирайтеру
быстрее выйти на стабильный и комфортный формат работы.

Отсутствие системы поиска заказов

Как упростить поиск заказов
копирайтеру
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