
Многие специалисты в сфере интерьера и ландшафта жалуются, что «рынок переполнен» и
заказов мало. На практике часто проблема не в конкуренции, а в системных ошибках на
старте. Некоторые из них незаметны самому дизайнеру, но сильно влияют на решение
клиента.

Разберём основные ошибки, которые мешают получать проекты на фрилансе.

Случайный набор картинок не работает. Заказчик хочет видеть логику работы, а не только
красивые рендеры. Если в проекте нет плана, пояснения решения и понятной подачи,
доверие падает.

Хорошее портфолио — это:

описание задачи;
исходные данные;
планировочное или зонирование;
визуализация;
краткое объяснение решений.

Использование чужих изображений или частичное копирование проектов из интернета
легко распознаётся. Репутационные риски в этой сфере крайне высоки.

Даже демонстрационные проекты должны быть полностью выполнены самостоятельно.

Ошибки начинающих
дизайнеров интерьера и
ландшафта на фрилансе,
из-за которых нет заказов

Ошибка №1: Портфолио без структуры

Ошибка №2: Копирование чужих работ



Фраза «Сделаю дизайн-проект» слишком абстрактна. Клиенту важно понимать, что входит
в услугу:

сколько вариантов планировки;
входит ли подбор материалов;
сколько ракурсов визуализации;
есть ли рабочие чертежи.

Чем конкретнее предложение, тем выше доверие.

Работа «за минимальную сумму ради опыта» формирует неправильную аудиторию.
Клиенты, которые выбирают только по цене, редко становятся постоянными и часто
требуют больше правок.

Лучше установить умеренную цену за конкретную услугу и выполнять её качественно.

Работа без чёткого технического задания и этапов оплаты приводит к конфликтам. В
удалённом формате это особенно рискованно.

Минимальный набор:

зафиксированное ТЗ;
разделение проекта на этапы;
предоплата;
ограниченное количество правок.

Ошибка №3: Нечёткое описание услуг

Ошибка №4: Демпинг и заниженные
цены

Ошибка №5: Отсутствие этапности и
договора

Ошибка №6: Срыв сроков



Даже сильный специалист может потерять заказчика, если регулярно нарушает дедлайны.
Для студий и строительных компаний сроки — ключевой фактор.

Лучше взять меньше проектов, но выполнить их вовремя.

Ожидание, что клиенты сами найдут вас, редко работает на старте. Фриланс требует
активности: откликов, обновления портфолио, участия в проектах.

Регулярный поиск задач позволяет избежать периодов без работы.

переработать портфолио;
сузить специализацию;
чётко прописать услуги;
ввести этапность оплаты;
выстроить системный поиск проектов.

Даже небольшие изменения в подаче и организации работы могут заметно увеличить
количество откликов и заказов.

В сфере интерьера и ландшафта конкуренция есть, но основная разница между теми, кто
получает проекты, и теми, кто нет, заключается в подходе. Профессиональная подача,
дисциплина и системная работа позволяют постепенно выйти на стабильный поток
удалённых заказов.

Где искать проекты без посредников?

Alot.pro — агрегатор удалённых вакансий и проектных задач. В категории «Ландшафт и
интерьер» регулярно публикуются предложения по визуализации, планировкам,
благоустройству и рабочей документации.

Чтобы получать новые проекты быстрее, установите мобильное приложение: alot.pro/getapp.

Ошибка №7: Отсутствие системного
поиска заказов

Как исправить ситуацию
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