
Одна из главных проблем начинающего юриста — отсутствие реальных кейсов. Клиенты
спрашивают о практике, примерах работ и отзывах, а показать пока нечего. Это
нормальная ситуация на старте. Важно не ждать «идеального момента», а правильно
упаковать свои знания и постепенно собрать портфолио.

Ниже — пошаговый план, который помогает выйти на первые заказы даже без большого
опыта.

В удалённой работе клиент не видит вас лично. Он ориентируется на описание услуг,
структуру профиля и примеры работ. Портфолио — это способ показать, как вы мыслите и
какие задачи умеете решать.

Даже если у вас нет коммерческих проектов, можно продемонстрировать навыки через
учебные или смоделированные кейсы.

Начните с самых востребованных форматов:

Как юристу-фрилансеру
собрать портфолио без
опыта и найти первых
клиентов удалённо

Почему портфолио юристу
действительно нужно

Шаг 1. Создайте 3–5 примеров
документов



договор оказания услуг;
NDA;
публичная оферта;
претензия по спору;
договор с самозанятым.

Это могут быть шаблоны, адаптированные под конкретную ситуацию. Важно не просто
загрузить документ, а кратко описать задачу: для какого бизнеса он подготовлен, какие
риски учтены, какие условия прописаны.

Клиенту важно понимать, как вы работаете. В описании кейса можно указать:

какие риски были выявлены;
какие пункты добавлены для защиты клиента;
почему выбрана именно такая структура договора;
какие альтернативы рассматривались.

Даже учебный пример будет выглядеть профессионально, если показать ход анализа.

Новички часто пишут в профиле «оказываю все юридические услуги». Это снижает доверие.
Лучше сфокусироваться на одном направлении:

договорная работа для фрилансеров;
юридическая поддержка онлайн-школ;
сопровождение маркетплейсов;
консультации для самозанятых.

Узкая ниша упрощает поиск клиентов и делает вас понятнее для заказчика.

Шаг 2. Описывайте логику, а не только
результат

Шаг 3. Выберите узкую специализацию

Шаг 4. Берите первые заказы без
демпинга



На старте допустимо установить умеренную цену, но важно не работать бесплатно. Даже
небольшой гонорар формирует ответственность и ценность услуги.

После выполнения работы попросите клиента оставить отзыв. Отзывы — ключевой фактор
доверия в удалённой работе.

В профиле важно:

чётко указать специализацию;
описать формат взаимодействия;
прописать сроки выполнения;
указать, что входит в услугу.

Конкретика снижает количество лишних вопросов и повышает вероятность отклика.

слишком общий профиль без специализации;
отсутствие описания кейсов;
размытое описание услуг;
работа без фиксирования условий сотрудничества.

Удалённый формат требует большей структурированности, чем офлайн-практика.

Начинающему юристу важно регулярно откликаться на проекты и постепенно
нарабатывать рейтинг. Лучше сосредоточиться на понятных задачах и аккуратно
расширять сферу услуг.

Alot — агрегатор удалённых проектов для фрилансеров.
Здесь публикуются задания в сфере юридических услуг и онлайн-бизнеса. Вы можете
оформить профиль, откликаться на проекты и выстраивать практику без привязки к офису.

Создать профиль и посмотреть проекты: https://alot.pro
Мобильное приложение: https://alot.pro/getapp

Шаг 5. Структурируйте профиль

Типичные ошибки начинающих юристов

Где искать первых клиентов

https://alot.pro
https://alot.pro/getapp
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