
Одна из главных причин, по которой люди откладывают старт в сфере видеомонтажа —
отсутствие портфолио. Возникает логичный вопрос: как показать примеры работ, если
заказов ещё не было?

Хорошая новость в том, что портфолио можно собрать самостоятельно. Для этого не нужны
реальные клиенты — достаточно правильно подойти к задаче.

В сфере работы с видео заказчик в первую очередь смотрит на результат. Ему важно
увидеть:

как вы склеиваете кадры;
насколько аккуратно работаете со звуком;
умеете ли держать динамику;
как оформляете титры и финальный экспорт.

Даже 3–4 качественных примера могут сыграть решающую роль при отклике на удалённый
проект.

Чтобы собрать портфолио видеомонтажёра без опыта, можно использовать:
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бесплатные видеостоки;
открытые записи вебинаров (для практики);
собственные съёмки на телефон;
видео знакомых — с их разрешения.

Важно не копировать чужие работы, а показать собственный подход к монтажу.

Лучше сделать несколько коротких проектов разного формата:

динамичный вертикальный ролик до 30 секунд;
фрагмент YouTube-видео с аккуратной нарезкой;
пример оформления обучающего материала;
ролик с титрами и простой анимацией.

Так вы покажете, что способны работать в разных форматах и адаптироваться под задачи
клиента.

Не обязательно создавать сложный сайт. Достаточно:

загрузить видео на удобную платформу;
оформить краткое описание каждой работы;
указать, какие задачи вы решали в проекте;
оставить контакты для связи.

Описание важно: оно показывает, что вы понимаете цель монтажа, а не просто «склеиваете
кадры».

Слишком длинные ролики без структуры.
Неровный звук или резкие переходы.
Отсутствие логики в нарезке.
Слабое качество экспорта.

Портфолио должно демонстрировать аккуратность и внимание к деталям. Лучше меньше,
но качественно.
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Когда портфолио готово, его нужно активно использовать:

добавлять ссылку в отклики на проекты;
отправлять потенциальным заказчикам напрямую;
размещать в профилях на фриланс-площадках;
обновлять по мере роста навыков.

Даже без опыта можно получить первые заказы, если портфолио выглядит аккуратно и
понятно демонстрирует ваши навыки.

После 3–5 реальных проектов стоит заменить тренировочные работы на коммерческие. Это
повышает доверие и позволяет увеличить стоимость услуг.

Портфолио — это рабочий инструмент. Его нужно регулярно улучшать и дополнять.

ALOT.PRO — агрегатор удалённых проектов и вакансий.

На платформе публикуются актуальные заказы по видеомонтажу и другим digital-
направлениям. Вы можете находить проекты без посредников и напрямую откликаться
заказчикам.

Перейти на сайт: https://alot.pro
Скачать мобильное приложение: https://alot.pro/getapp
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