
Одна из самых частых проблем начинающих веб-разработчиков — отсутствие портфолио.
Заказчики просят показать работы, а показать нечего. В итоге отклики остаются без ответа,
мотивация падает, и кажется, что без опыта в профессию не войти.

На практике портфолио можно собрать даже без реальных клиентов. Главное — подойти к
этому как к проекту, а не ждать «идеального» заказа.

Большинству клиентов не важно, платили ли вам за проект. Им важно:

аккуратная верстка;
адаптивность под мобильные устройства;
понятная структура кода;
умение решать конкретную задачу.

Если работа выглядит профессионально и решает реальную бизнес-задачу, её можно смело
включать в портфолио.

Как собрать портфолио
веб-разработчику, если
нет опыта и реальных
заказов
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Чтобы создать базовое портфолио, достаточно 3–5 полноценных работ. Вот примеры
проектов, которые можно реализовать за 1–2 недели:

Лендинг для кафе или студии красоты;
Сайт-визитка специалиста (например, юриста или фотографа);
Мини-интернет-магазин с корзиной;
Форма онлайн-записи с валидацией;
Адаптивная страница услуги с анимациями.

Важно не просто сверстать страницу, а продумать логику: как пользователь будет
взаимодействовать с сайтом, где он нажмёт кнопку, как оставит заявку.

Даже начинающий разработчик может оформить свои работы аккуратно и доступно:

GitHub — для демонстрации кода;
Демо-хостинг или бесплатные платформы для размещения сайта;
Отдельная страница с описанием кейсов.

Лучше добавить краткое описание к каждому проекту: какую задачу решали, какие
технологии использовали, какие сложности возникли.

Простого списка «HTML, CSS, JS» недостаточно. Заказчикам важнее результат.

Например:

«Сверстал адаптивный лендинг с нуля по макету»;
«Реализовал форму заявки с проверкой данных»;
«Оптимизировал загрузку страницы и изображения».

Так вы показываете не просто набор технологий, а практическое применение навыков.

Не стоит отправлять все ссылки сразу. Лучше выбрать 1–2 работы, максимально похожие на
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задачу клиента, и кратко объяснить, почему они релевантны.

Например: «Уже реализовывал похожий лендинг с формой обратной связи — вот пример».
Это повышает доверие и шансы получить заказ.

Как только у вас есть несколько аккуратно оформленных проектов — можно начинать
откликаться. Не обязательно ждать идеального уровня. Фриланс — это постоянный рост
через практику.

Даже небольшие задачи помогут получить первые отзывы, а дальше портфолио будет
расти уже за счёт реальных клиентов.

Где искать первые проекты по веб-программированию?

На alot.pro регулярно публикуются заказы для веб-разработчиков разного уровня — от
простых доработок до полноценных сайтов. Это удобный способ начать работать удалённо
и постепенно наращивать опыт.

Чтобы отслеживать новые проекты с телефона, можно установить мобильное приложение: 
alot.pro/getapp.

Главное — не откладывать старт. Даже простое портфолио может стать первым шагом к
стабильному доходу в веб-программировании.
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