
Почти каждый начинающий дизайнер сталкивается с одной и той же проблемой: нет
портфолио — нет заказов, нет заказов — нет портфолио. Этот замкнутый круг
останавливает многих ещё до старта. Но в сфере интерьера и ландшафта его можно
разорвать без реальных клиентов.

Ниже — практический план, который позволяет собрать рабочее портфолио и начать
откликаться на проекты уже через несколько недель.

На фрилансе заказчик оценивает не «опыт в годах», а качество решений. Если ваши работы
выглядят профессионально, аккуратно оформлены и логично продуманы — большинству
клиентов не принципиально, был ли это реальный объект.

Главное — честно не выдавать учебные проекты за реализованные. Но демонстрационные
кейсы — это стандартная практика для старта.

Источников больше, чем кажется:

планировки квартир из объявлений о продаже;
планы частных домов;
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типовые проекты застройщиков;
участки из кадастровых карт;
реальные объекты знакомых (с их разрешения).

Важно выбирать реальные размеры, чтобы проекты выглядели правдоподобно.

Одна из главных ошибок новичков — выкладывать только красивые картинки. Этого
недостаточно. Правильная структура кейса должна включать:

1. Описание задачи. Что нужно было решить?
2. Исходные данные. Площадь, ограничения, пожелания клиента.
3. Планировочное решение или зонирование.
4. Визуализацию.
5. Пояснение логики. Почему выбраны именно такие решения?

Такой формат демонстрирует мышление специалиста, а не просто владение программой.

Оптимально подготовить 3–5 работ:

один компактный интерьер (например, студия);
одна квартира среднего размера;
один экстерьер или ландшафтный проект;
вариант в другом стиле.

Лучше меньше проектов, но аккуратно выполненных, чем десять поверхностных.

копировать чужие проекты из Pinterest;
использовать чужие рендеры;
перегружать сцены деталями;
смешивать разные стили в одном проекте;
оставлять ошибки в размерах и пропорциях.

Даже один грубый просчёт в планировке может подорвать доверие к специалисту.
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При отклике на проект важно отправлять не ссылку на весь архив, а 2–3 релевантных
примера. Если заказчик ищет визуализацию кухни — не стоит отправлять только
ландшафтные работы.

Короткое сопроводительное сообщение с конкретным предложением решения всегда
работает лучше, чем шаблонная фраза «Готов выполнить ваш проект».

Как правило, после 2–3 небольших заказов демонстрационные проекты постепенно
заменяются реальными. Главное — фиксировать каждый выполненный проект, оформлять
его и добавлять в портфолио.

Со временем именно реальные кейсы начинают приносить повторные обращения и
рекомендации.

Отсутствие клиентов — не повод откладывать старт. В сфере ландшафтного и
интерьерного дизайна портфолио можно собрать самостоятельно, если подойти к этому
системно. Несколько продуманных проектов дают возможность начать откликаться на
удалённые задания и постепенно выйти на стабильный поток заказов.

Где искать первые проекты в сфере интерьера и ландшафта?

Alot.pro — агрегатор удалённых вакансий и проектов для фрилансеров. В категории
«Ландшафт и интерьер» публикуются задания по планировкам, визуализации, подбору
материалов и благоустройству. Можно работать дистанционно и напрямую откликаться на
предложения.

Чтобы получать новые задания быстрее других, установите мобильное приложение: 
alot.pro/getapp.
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