
Одна из главных проблем начинающих аналитиков — отсутствие портфолио. Заказчики
хотят видеть примеры работ, а у новичка их нет. В результате человек откладывает старт
на месяцы. На практике портфолио можно собрать самостоятельно, даже без реальных
клиентов.

Ниже — пошаговый план, который поможет подготовить кейсы и получить первые
удалённые проекты в сфере исследований и аналитики.

В аналитике ценится не формальный опыт, а умение работать с данными и делать выводы.
Заказчику важно понять:

умеете ли вы структурировать информацию;
видите ли закономерности в цифрах;
можете ли объяснить результаты простым языком;
оформляете ли отчёты аккуратно и понятно.

Хорошо оформленный кейс часто убеждает лучше, чем список курсов в резюме.

Чтобы создать портфолио, не нужен реальный заказчик. Можно использовать:

открытые данные маркетплейсов;
публичную статистику сайтов и сервисов;

Как собрать портфолио
аналитика без опыта и
выйти на первые
удалённые заказы

Почему портфолио важнее резюме

Где взять данные для первых кейсов



данные из отчётов компаний;
придуманную модель продаж для учебного проекта.

Главное — показать логику анализа: что вы исследовали, какие выводы сделали и какие
рекомендации дали.

Выберите категорию товаров и разберите:

уровень конкуренции;
ценовой диапазон;
примерную маржинальность;
возможные риски.

В конце сформулируйте вывод: стоит ли заходить в нишу и при каких условиях.

Можно проанализировать любой сайт или магазин и:

выявить слабые места;
предложить гипотезы роста;
оценить структуру ассортимента;
показать потенциальные точки оптимизации.

Создайте простую таблицу с прогнозом доходов и расходов, рассчитайте точку
безубыточности и срок окупаемости. Такой кейс показывает умение работать с цифрами.

3 формата кейсов для портфолио
аналитика

1. Анализ ниши

2. Разбор существующего бизнеса

3. Финансовая модель

Как правильно оформить кейс



Структура должна быть понятной:

цель исследования;
исходные данные;
метод анализа;
таблицы и графики;
выводы и рекомендации.

Не перегружайте документ сложными формулами. Заказчику важны выводы и
практическая польза.

Когда портфолио готово, начинайте откликаться на небольшие удалённые задачи. В
отклике важно:

кратко описать свой опыт (даже учебный);
приложить 1–2 кейса;
показать понимание задачи заказчика;
предложить конкретный результат.

Не стоит демпинговать слишком сильно. Лучше взять небольшой, но реальный проект и
качественно его выполнить.

Удалённые проекты по исследованиям и аналитике публикуются на специализированных
платформах. Один из вариантов — Alot.pro, агрегатор удалённой работы и подработки.
Здесь можно найти задачи для начинающих и специалистов с опытом.

Чтобы быстрее реагировать на новые предложения, можно установить мобильное
приложение: alot.pro/getapp.

Портфолио — это не про идеальность, а про готовность действовать. Создайте первые
кейсы, начните откликаться на проекты и постепенно переходите от учебных задач к
реальным клиентам.

Как откликаться на первые проекты

Где искать первые заказы по
аналитике
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