
Одна из главных проблем начинающего системного администратора — отсутствие
коммерческого опыта. Возникает логичный вопрос: кто доверит сервер человеку без
реальных кейсов? На практике всё проще. Большинство клиентов ищут не «20 лет стажа», а
специалиста, который спокойно и понятно решит их задачу.

Разберём пошагово, как получить первых клиентов и превратить разовые заказы в
постоянный доход.

Не стоит сразу браться за сложные инфраструктурные проекты. Для старта подойдут
простые и понятные задачи:

Установка SSL-сертификата
Настройка домена и DNS
Перенос сайта на новый сервер
Настройка почты
Исправление типовых ошибок 502/504

Такие заказы позволяют набрать опыт и отзывы без высокого риска.

Как системному
администратору найти
первых клиентов без
опыта и выйти на
стабильный доход

Шаг 1. Начать с небольших задач

Шаг 2. Использовать личные проекты



Если вы настраивали сервер для себя, поднимали тестовый сайт или работали с Docker —
это уже опыт. Оформите его правильно:

Опишите задачу
Расскажите, какие инструменты использовали
Укажите результат

Клиенту важно видеть, что вы понимаете процесс и умеете доводить задачу до конца.

Многие новички теряют заказы из-за шаблонных ответов. Лучше писать коротко и по делу:

Подтвердите, что понимаете задачу
Кратко опишите план действий
Укажите срок выполнения
Сообщите, какие доступы понадобятся

Спокойный профессиональный тон формирует доверие даже без большого опыта.

Сильное снижение цены кажется логичным шагом для новичка. Но слишком низкая
стоимость часто вызывает сомнения в компетентности. Лучше установить адекватную цену
и качественно выполнить работу.

Гораздо выгоднее выполнить 5 задач по разумной цене, чем 20 — за символическую оплату.

После успешного проекта предложите клиенту обслуживание сервера:

как портфолио

Шаг 3. Правильно откликаться на
проекты

Шаг 4. Не демпинговать

Шаг 5. Предлагать сопровождение
после выполнения задачи



Регулярные обновления
Мониторинг доступности
Контроль резервных копий
Проверку безопасности

Даже небольшая ежемесячная оплата от нескольких клиентов создаёт стабильный
фундамент дохода.

Начинающему системному администратору важно работать через площадки с реальными
проектами. Это упрощает поиск задач и позволяет постепенно наращивать портфолио.

Обращайте внимание на:

Небольшие технические задачи
Проекты с чётко сформулированным описанием
Заказы на поддержку и сопровождение

Со временем постоянные клиенты начинают рекомендовать специалиста другим компаниям
— и поток заказов становится стабильным.

При регулярной работе над откликами и качественном выполнении задач первые
стабильные заказы появляются в течение 1–3 месяцев. Дальше всё зависит от вашей
системности и репутации.

Удалённая работа в системном администрировании — это не случайный заработок, а
полноценная профессиональная деятельность с перспективой роста.

Ищете первые проекты по системному администрированию?

Alot.pro — агрегатор проектов для фрилансеров, где публикуются заказы по настройке
серверов, поддержке инфраструктуры и удалённому администрированию.

Откликайтесь на проекты с компьютера или через мобильное приложение: alot.pro/getapp.
Это удобный способ начать зарабатывать системным администратором на удалёнке.

Где искать первых заказчиков

Сколько времени нужно, чтобы выйти
на доход

https://alot.pro
https://alot.pro/getapp
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