
Разовые заказы — это хорошо для старта. Но стабильный доход в полиграфическом дизайне
строится на постоянных клиентах. Меню обновляются, акции меняются, упаковка
дорабатывается, каталоги переиздаются. Бизнесу регулярно нужен дизайнер.

Если вы работаете удалённо, ваша задача — не просто взять проект, а выстроить систему
поиска и удержания клиентов.

В отличие от разовых логотипов, печатная продукция требует постоянных обновлений. У
кафе меняются позиции в меню, у магазинов — сезонные предложения, у компаний —
прайсы и каталоги.

Один клиент может приносить 10–30 тысяч рублей в месяц, если вы становитесь «своим»
дизайнером.

Вот несколько направлений, которые реально работают:

Кафе и рестораны — меню, флаеры, сезонные предложения;
Типографии — им часто нужны внештатные дизайнеры;
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Маркетинговые агентства — ищут подрядчиков на проекты;
Интернет-магазины — упаковка, вкладыши, инструкции;
Малый бизнес — визитки, прайсы, буклеты.

Не ограничивайтесь своим городом. Удалённая работа позволяет сотрудничать с
компаниями по всей стране.

Большинство фрилансеров пишут так: «Здравствуйте, я дизайнер, готов сотрудничать». Это
не работает.

Лучше использовать конкретику:

«Добрый день. Посмотрел ваше меню — вижу, что можно улучшить структуру и добавить 
блок с акциями. Работаю с печатной продукцией для кафе, могу показать примеры. Если 
актуально, обсудим?»

Вы показываете внимание к бизнесу, а не просто предлагаете услуги.

После первого проекта предложите формат сотрудничества:

фиксированное количество макетов в месяц;
приоритетное выполнение задач;
сниженная цена при регулярной работе.

Например: 5 макетов в месяц за фиксированную сумму. Это удобно и вам, и клиенту.

Пример расчёта:

2 кафе по 12 000 ₽ в месяц = 24 000 ₽
1 типография — 20 000 ₽
Несколько разовых заказов — 15 000 ₽
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Итого: около 60 000 ₽ в месяц без перегрузки и постоянного поиска новых проектов.

Соблюдать сроки.
Работать без технических ошибок (CMYK, вылеты, 300 dpi).
Быстро отвечать.
Предлагать идеи, а не просто выполнять ТЗ.

Надёжность в полиграфическом дизайне ценится выше креатива.

Удалённая работа в полиграфическом дизайне — это не поиск одного «крупного» проекта, а
выстраивание системы. Чем быстрее вы начнёте мыслить как партнёр для бизнеса, тем
стабильнее будет доход.

Где находить заказы по полиграфическому дизайну?

На alot.pro публикуются удалённые проекты и вакансии для дизайнеров. Можно найти как
разовые задачи, так и предложения на долгосрочное сотрудничество.

Чтобы быть в курсе новых заказов, удобно использовать мобильное приложение: 
https://alot.pro/getapp

Системный подход к поиску клиентов + регулярные проекты = стабильный доход на
удалёнке.

Как удерживать клиентов

Главная мысль
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