
Одна из самых частых проблем начинающих креативщиков — они либо не могут найти
заказы, либо соглашаются на проекты с минимальным бюджетом. В итоге мотивация
падает, ощущение «в креативе денег нет» усиливается, и человек сливается.

На самом деле заказы есть. Вопрос в том, где искать и как себя позиционировать.

Если постоянно попадаются предложения «сделать 5 креативов за 1000 рублей», причина
обычно не в рынке, а в стратегии поиска.

Чаще всего ошибка в одном из трёх пунктов:

вы откликаетесь на всё подряд,
у вас неясное позиционирование,
портфолио не показывает ценность.

Когда заказчик видит просто «сделаю красиво», он сравнивает по цене. Когда он видит
«понимаю задачу и умею увеличивать отклик» — он сравнивает по результату.

Рабочие источники:

агрегаторы удалённых вакансий и проектов,
биржи фриланса,
телеграм-каналы с заказами,

Как находить удалённые
заказы в креативе и не
работать за копейки

Почему вы находите только дешёвые
проекты

Где искать удалённые заказы в
креативе



чаты предпринимателей,
прямой выход на малый бизнес.

Важно не просто «мониторить», а делать это регулярно. Многие хорошие проекты
закрываются в первые часы после публикации.

Не каждый заказ стоит брать. Перед откликом задайте себе три вопроса:

1. Понятна ли задача и ожидаемый результат?
2. Есть ли адекватный бюджет?
3. Могу ли я сделать это качественно и без выгорания?

Если бюджет явно занижен — лучше пройти мимо. Один дешёвый проект часто забирает
столько же времени, сколько нормальный по оплате.

Самая частая ошибка — короткое сообщение без конкретики. Работает другой подход:

коротко переформулировать задачу клиента,
предложить мини-идею или направление решения,
приложить 1–2 релевантных примера,
указать сроки и формат работы.

Когда заказчик видит мыслительный процесс, вы автоматически выходите из категории
«самый дешёвый исполнитель».

Повышение стоимости — это не резкий скачок, а постепенная стратегия:

после 3–5 успешных проектов поднимайте цену на 10–20%,
предлагайте пакеты услуг вместо одной задачи,
фиксируйте результат (рост кликов, отклика, продаж),
работайте с постоянными клиентами.

Как фильтровать проекты, чтобы не
демпинговать

Как писать отклик, чтобы не
конкурировать только ценой

Как постепенно повышать чек



Постоянный клиент почти всегда выгоднее разовых заказов. Со временем вы начинаете
тратить меньше времени на поиск и больше — на работу.

Не ищите «любую работу». Ищите проекты, где вы можете быть полезны и показать
результат. В креативе платят не за картинки и тексты, а за идеи, которые работают.

Если вы выстроите системный поиск и перестанете соглашаться на откровенный демпинг,
доход начнёт расти намного быстрее, чем кажется.

alot.pro — агрегатор удалённой работы и проектов для фрилансеров.
Чтобы находить актуальные проекты в сфере креатива и удалённой работы, переходите на 
https://alot.pro. Здесь публикуются задания в разных направлениях — от разовых задач до
долгосрочного сотрудничества. Для удобства можно установить мобильное приложение и
получать доступ к новым проектам в любое время: https://alot.pro/getapp.
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