
Почти каждый начинающий дизайнер сталкивается с одной и той же проблемой: нет
отзывов — нет заказов. А без заказов не появятся отзывы. Кажется, что рынок закрыт и
пробиться невозможно.

На практике всё проще. Заказчики выбирают не только по рейтингу. Им важно понять,
решите ли вы их задачу. Ниже — рабочие способы получить первые проекты даже без
опыта на фрилансе.

Многие новички отправляют десятки одинаковых сообщений: «Здравствуйте, готов
выполнить ваш заказ». Такие отклики почти всегда остаются без ответа.

Лучше написать коротко и по делу:

обратиться по задаче, а не шаблонно;
указать срок выполнения;
прикрепить 1–2 релевантные работы;
задать уточняющий вопрос.

Даже без рейтинга такой отклик выглядит профессионально.

Иногда можно предложить мини-эскиз или фрагмент работы. Не полноценный проект, а
небольшой пример решения. Это показывает заинтересованность и снижает риски для
клиента.

Как графическому
дизайнеру получить
первые заказы без
отзывов и рейтинга

1. Откликаться правильно, а не массово

2. Делать небольшое демо по задаче



Важно: не работать бесплатно полностью. Мини-демо — это способ показать подход, а не
выполнить заказ без оплаты.

Фраза «делаю любой дизайн» звучит размыто. Гораздо эффективнее заявить: «Создаю
баннеры для рекламы и соцсетей» или «Делаю карточки товаров для маркетплейсов».

Когда позиционирование чёткое, заказчик быстрее понимает, подходите ли вы под его
задачу.

Не обязательно иметь 30 работ. Достаточно 5–7 качественных примеров. Главное —
структура:

какая была задача;
какое решение вы предложили;
финальный результат.

Даже учебные проекты можно оформить как кейсы. Важно показать ход мысли.

На фрилансе скорость ответа часто играет ключевую роль. Если заказчик получает отклик в
течение часа, шансы выше, чем если через сутки.

Регулярный мониторинг новых проектов и оперативная реакция помогают обойти более
«рейтинговых» исполнителей.

Демпинг кажется логичным способом привлечь клиента. Но слишком низкая цена может
вызвать сомнения в качестве.

Лучше установить разумную стоимость для новичка и аргументировать её сроками,
вниманием к деталям и ответственным подходом.

3. Сузить специализацию

4. Упростить портфолио

5. Быть быстрым в коммуникации

6. Не занижать цену слишком сильно

7. Просить отзыв после выполнения



После первого успешно выполненного проекта важно не забыть попросить отзыв. Короткий
комментарий клиента значительно повышает доверие к профилю.

Даже 2–3 положительных отклика способны заметно увеличить количество входящих
предложений.

Первый заказ редко приходит после одного отклика. Обычно это 10–20 попыток. Это
нормально. Фриланс строится на регулярности: поиск проектов, отклики, общение,
выполнение задач.

Если действовать последовательно, первые заказы появляются быстрее, чем кажется.

Где искать проекты графическому дизайнеру?

Alot.pro — агрегатор удалённой работы и фриланс-проектов. Здесь регулярно публикуются
задания по баннерам, логотипам, карточкам маркетплейсов, оформлению соцсетей и
другим направлениям дизайна.

Вы можете бесплатно просматривать новые проекты и откликаться напрямую. Для
удобства доступно мобильное приложение: alot.pro/getapp.

Если вы хотите получить первые заказы в графическом дизайне и начать работать
удалённо, важно регулярно следить за новыми предложениями на alot.pro и активно
откликаться на подходящие проекты.

Главное — системность
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