
Даже сильное портфолио не приносит дохода, если дизайнер не умеет искать клиентов.
Многие новички отправляют десятки откликов и не получают ответа, после чего делают
вывод, что «рынок перегрет».

На практике проблема чаще в стратегии. Разберём, где и как искать удалённую работу
дизайнеру интерфейсов, чтобы получать проекты регулярно и без постоянного снижения
цены.

Самый очевидный способ — специализированные платформы с вакансиями и проектами.
Здесь заказчики уже готовы платить, а значит не нужно никого убеждать в ценности
дизайна.

Важно не просто откликаться, а:

читать задачу внимательно;
писать короткий и конкретный ответ;
прикреплять релевантный кейс, а не всё портфолио подряд;
задавать 1–2 уточняющих вопроса по проекту.

Чёткий отклик повышает шанс ответа в разы.

Где искать удалённую
работу дизайнеру
интерфейсов: реальные
способы найти заказы без
демпинга

Фриланс-площадки и агрегаторы
проектов



Многие студии и digital-агентства привлекают дизайнеров на проектную основу. Это
удобный вариант для удалённой работы, особенно если вы хотите стабильную загрузку.

Плюсы:

регулярные задачи;
понятные процессы;
меньше общения напрямую с клиентом.

Минус — более строгие требования к качеству и срокам.

Стартапы часто ищут дизайнера интерфейсов удалённо. Им важно быстро запустить MVP,
поэтому они готовы работать с фрилансерами.

Здесь ценится скорость, гибкость и умение быстро погружаться в продукт.

LinkedIn, Telegram-чаты, профильные сообщества — это дополнительные источники заказов.
Но они работают только если вы активны: публикуете кейсы, делитесь процессом работы,
рассказываете о проектах.

Просто «быть зарегистрированным» недостаточно.

Шаблонные сообщения без привязки к задаче
Отсутствие релевантных примеров
Слишком низкая или слишком высокая цена без обоснования
Слишком длинный текст отклика

Работа с агентствами

Стартапы и малый бизнес

Социальные сети и профессиональные
платформы

Почему большинство откликов
остаются без ответа



Заказчики тратят на просмотр отклика 20–30 секунд. Ваша задача — уложиться в это время.

Снижение цены — не стратегия. Лучше:

предлагать начать с прототипа;
разбивать проект на этапы;
объяснять, за что именно платит клиент;
показывать логику решений.

Когда заказчик понимает ценность вашей работы, вопрос цены становится вторичным.

Постоянные клиенты формируют стабильный доход. Чтобы увеличить шансы:

соблюдайте сроки;
отвечайте оперативно;
предлагайте улучшения, а не просто выполняйте задачу;
будьте аккуратны в коммуникации.

Иногда один небольшой проект может привести к длительному сотрудничеству.

Где искать удалённые проекты по дизайну интерфейсов прямо сейчас?

На агрегаторе удалённой работы alot.pro собраны проекты по UI/UX-дизайну, веб-
интерфейсам и мобильным приложениям. Это удобный способ находить заказчиков
напрямую и работать удалённо без посредников.

Чтобы оперативно откликаться на новые проекты и не пропускать свежие заказы,
используйте мобильное приложение: https://alot.pro/getapp.

Удалённая работа дизайнером интерфейсов возможна уже сегодня. Главное — выстроить
правильную стратегию поиска и регулярно действовать.

Как не демпинговать и всё равно
получать проекты

Как получить первого постоянного
клиента
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