
Уметь настраивать рекламу — это половина дела. Вторая половина — стабильно находить
клиентов. Многие начинающие специалисты по контекстной рекламе застревают именно на
этом этапе: знания есть, сертификаты есть, а заказов нет.

Разберём реальные каналы поиска клиентов, которые работают для фрилансера на
удалёнке. Без «магических» схем и обещаний лёгких денег.

Самый понятный старт — отклики на готовые проекты. Бизнес уже ищет специалиста, вам
не нужно никого убеждать в необходимости рекламы.

Важно не просто отправлять шаблонный отклик, а:

коротко описывать релевантный опыт;
задавать уточняющий вопрос по проекту;
предлагать понятный план действий.

Проекты по контекстной рекламе регулярно появляются на alot.pro. Это удобно тем, что
заказы собираются в одном месте — не нужно мониторить десятки сайтов вручную.

Где фрилансеру искать
клиентов на контекстную
рекламу: 7 рабочих
каналов в 2026 году

1. Агрегаторы и биржи удалённой
работы

2. Telegram-чаты предпринимателей

https://alot.pro


Малый бизнес часто ищет подрядчиков именно в чатах: локальные бизнес-сообщества,
маркетинговые каналы, ниши (например, «Маркетинг для онлайн-школ»).

Важно не спамить. Лучше отвечать точечно на запрос или аккуратно предлагать помощь,
когда предприниматель жалуется на дорогие заявки.

Это звучит страшнее, чем есть на самом деле. Суть простая: вы находите компании с
плохой или отсутствующей рекламой и пишете короткое деловое сообщение.

Формула простая:

коротко представиться;
показать, что вы изучили их сайт;
указать 1–2 точки роста;
предложить созвон на 10–15 минут.

Конверсия не будет высокой, но 1–2 клиента из 50 обращений — это нормальный результат.

Студии часто делают сайты, но не ведут рекламу. Им проще передать клиента
проверенному фрилансеру и получить процент.

Для вас это стабильный поток заказов без постоянного поиска.

Разовая настройка — это хорошо, но стабильность дают абонентские клиенты. После
запуска рекламы предлагайте ведение кампаний: оптимизацию, тестирование,
масштабирование.

Даже 3–4 клиента на ежемесячном сопровождении могут обеспечить стабильный доход на
удалёнке.

Работает не быстро, но надолго. Публикации кейсов, разборов рекламных кампаний,

3. Холодные обращения малому
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5. Повторные продажи и ведение

6. Личный профиль и экспертность



небольшие аналитические посты формируют доверие.

Не обязательно быть блогером-миллионником. Достаточно регулярно делиться практикой.

Самый недооценённый канал. Один довольный клиент может привести ещё двух. Но только
если вы:

вовремя отвечаете;
делаете понятные отчёты;
не пропадаете после запуска рекламы.

Основная проблема — пассивность. Отправили пару откликов, не получили ответ — и
сделали вывод, что «конкуренция высокая».

На практике нужно системно работать с несколькими каналами одновременно: отклики +
холодные обращения + развитие личного профиля. Тогда заказы появляются регулярно.

Чтобы не тратить время на ручной мониторинг десятков площадок, удобно использовать
агрегаторы удалённой работы. Например, на alot.pro можно находить проекты по
контекстной рекламе, маркетингу и смежным направлениям в одном месте и быстро
откликаться.

Если вы планируете работать со смартфона или быть на связи вне дома, можно установить
мобильное приложение: https://alot.pro/getapp. Это упрощает отклики и помогает не
пропускать новые заказы.

Alot.pro — агрегатор удалённой работы и проектов для фрилансеров.
Платформа собирает вакансии и заказы по маркетингу, контекстной рекламе, разработке,
дизайну и другим направлениям. Удобный способ находить клиентов и выстраивать
стабильный доход на удалёнке.

7. Рекомендации

Почему 90% фрилансеров не получают
заказы

Как ускорить поиск проектов
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