
Многие начинают онлайн-репетиторство с энтузиазмом, но спустя несколько недель
сталкиваются с проблемой: откликов мало, клиентов нет, доход нестабильный. В
большинстве случаев дело не в «перенасыщенном рынке», а в типичных ошибках старта.

Разберём самые распространённые причины, по которым начинающий репетитор или
консультант не получает заказов на удалённой работе.

Формулировка «преподаю всё» не работает. Клиент ищет решение конкретной задачи.
Намного эффективнее указать узкое направление: «подготовка к ОГЭ по математике»,
«английский для собеседования», «консультации по запуску рекламы».

Описание формата «провожу занятия онлайн» не отвечает на главный вопрос: что получит
ученик? Людям важно понимать срок и итог — повышение оценки, сдача экзамена, запуск
проекта.

Парадоксально, но демпинг снижает доверие. Если ставка значительно ниже рынка,
заказчик может сомневаться в качестве. Лучше установить разумную стартовую цену и
постепенно её повышать по мере накопления отзывов.

10 ошибок начинающего
онлайн-репетитора, из-за
которых нет клиентов

Ошибка 1. Слишком широкая
специализация

Ошибка 2. Нет чёткого результата

Ошибка 3. Слишком низкая цена



В удалённой работе профиль — это ваша витрина. Если нет описания подхода, примеров
задач и опыта, конверсия будет низкой. Даже короткий, но конкретный текст работает
лучше, чем общие фразы.

Отзывы формируют доверие. После первых занятий стоит попросить клиента оставить
комментарий. Несколько реальных отзывов значительно увеличивают количество откликов.

Многие размещают профиль и ждут. На практике нужно активно откликаться на проекты.
Регулярность — ключ к стабильному доходу. Даже 5–10 откликов в день постепенно
формируют поток заявок.

Если занятия проходят хаотично, клиент не видит прогресса. Важно заранее продумать
план: диагностика уровня, программа, контрольные точки.

Короткая вводная сессия помогает снять сомнения. Это снижает барьер для новых
клиентов и увеличивает шанс долгосрочного сотрудничества.

Нет расписания, нет планирования дохода, нет учёта клиентов. Со временем это приводит к
перегрузке или просадке по заказам. Даже простая таблица с графиком помогает
структурировать процесс.

Ошибка 4. Пустой или слабый профиль

Ошибка 5. Отсутствие отзывов

Ошибка 6. Нерегулярный поиск заказов

Ошибка 7. Нет структуры урока

Ошибка 8. Отсутствие пробного
занятия

Ошибка 9. Работа «без системы»

Ошибка 10. Ожидание быстрых



Удалённое репетиторство — это не мгновенный доход. Обычно первые стабильные клиенты
появляются через несколько недель активной работы. Важно не останавливаться после
первых отказов.

Выбрать конкретную нишу
Сформулировать измеримый результат
Оформить подробный профиль
Регулярно откликаться на проекты
Собирать отзывы после успешных занятий

Когда есть системный подход, поток учеников постепенно становится стабильным.

Alot.pro — агрегатор удалённых проектов для репетиторов и консультантов.
Размещайте профиль, находите учеников и откликайтесь на проекты по всей стране на 
https://alot.pro.
Мобильное приложение для быстрого доступа к заказам: https://alot.pro/getapp.

результатов

Что делать, чтобы появились клиенты
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