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Копирайтинг часто называют одним из самых простых способов начать зарабатывать в
интернете. При этом большинство новичков сталкиваются с одной и той же проблемой: нет
опыта, нет портфолио и непонятно, с чего вообще начинать.

Хорошая новость в том, что отсутствие опыта — не приговор. В копирайтинге ценится не
диплом и не стаж, а умение решать задачи заказчика и писать понятные тексты. Ниже
разберёмся, как начать зарабатывать на копирайтинге с нуля и избежать типичных ошибок.

Короткий ответ — да, можно. Более того, значительная часть заказов на фрилансе
изначально рассчитана на начинающих исполнителей.

Новичкам чаще всего предлагают:

описания товаров и услуг;
карточки для маркетплейсов;
простые информационные статьи;
рерайт и правки существующих текстов;
наполнение сайтов и блогов.

Для таких задач не требуется глубокая экспертиза или многолетний опыт. Важнее
аккуратность, грамотность и умение вникать в тему.

Как начать зарабатывать
на копирайтинге без
опыта и портфолио

Можно ли работать копирайтером без
опыта



Многие начинающие копирайтеры откладывают поиск заказов, потому что считают
портфолио обязательным условием. На практике это не так.

Заказчики, особенно при небольших бюджетах, чаще смотрят на:

адекватное сообщение при отклике;
умение задавать вопросы по заданию;
готовность выполнить тестовое задание;
понятное объяснение своей логики.

Если портфолио нет совсем, его можно собрать за один вечер. Достаточно написать 2–3
демонстрационных текста: описание услуги, небольшой обзор или пример карточки товара.
Эти работы не нужно выдавать за реальные заказы — важно лишь показать стиль и уровень.

На старте лучше не ограничиваться одним источником. Чем больше точек входа, тем
быстрее появятся первые клиенты.

Наиболее рабочие варианты:

фриланс-площадки с простыми заданиями;
телеграм-каналы с вакансиями и подработкой;
агрегаторы заказов и вакансий;
небольшие проекты и стартапы, которым нужен контент;
прямые обращения к владельцам сайтов и бизнесов.

Важно понимать, что первые заказы — это не про максимальный доход, а про опыт,
понимание рынка и уверенность в себе.

Доход начинающего копирайтера сильно зависит от объёма работы и выбранных задач. В

Что важнее портфолио на старте

Где брать первые заказы копирайтеру

Сколько можно зарабатывать на старте



среднем первые заказы оплачиваются скромно, но этого достаточно, чтобы начать.

Ориентиры для старта:

300–500 ₽ за небольшой текст или описание;
1 000–2 000 ₽ за простую статью;
фиксированная оплата за объём или проект.

Со временем, когда появляется опыт и понимание ниши, ставки растут. Многие
копирайтеры выходят на стабильный доход уже через 2–3 месяца регулярной работы.

На старте важно не только искать заказы, но и избегать ошибок, которые быстро отбивают
мотивацию.

работа без чёткого технического задания;
бесплатные тестовые задания без ограничений;
страх называть цену и обсуждать оплату;
попытка брать слишком сложные заказы;
ожидание быстрых и лёгких денег.

Копирайтинг — это обычная работа, а не лотерея. Здесь важны регулярность, адекватные
ожидания и постепенный рост.

Чтобы копирайтинг перестал быть случайной подработкой, стоит сразу выстраивать
систему:

работать с понятными задачами и нишами;
фиксировать успешные кейсы;
учиться работать с правками;
постепенно повышать стоимость работы;

Типичные ошибки начинающих

Как быстрее выйти на стабильный
доход



выбирать заказы с перспективой долгого сотрудничества.

Даже без опыта и портфолио копирайтинг может стать стабильным источником дохода.
Главное — начать, не усложнять и относиться к этому как к нормальной профессии.

Когда появляется понимание основ и готовность брать первые заказы, встаёт практический
вопрос — где их искать без бесконечного мониторинга десятков сайтов и чатов.

alot.pro — это агрегатор вакансий и фриланс-заказов, где предложения по копирайтингу и
контенту собираются в одном месте. Сервис подходит как для начинающих, так и для
опытных исполнителей.

Что это даёт копирайтеру:

заказы и подработки из разных источников в одном интерфейсе;
удобный поиск по категориям и ключевым словам;
актуальные предложения без ручного перебора площадок;
возможность быстро находить задачи под свой уровень.

Если вы только начинаете путь в копирайтинге или хотите упростить поиск заказов,
агрегатор позволяет сэкономить время и сосредоточиться на работе, а не на бесконечном
поиске.

Где копирайтеру удобнее искать
заказы

http://alot.pro


Один из самых частых вопросов у тех, кто только присматривается к копирайтингу, —
сколько здесь вообще можно зарабатывать. В интернете легко найти крайности: от
«копейки за тексты» до обещаний быстрого дохода без усилий.

На практике всё проще и честнее. Доход копирайтера напрямую зависит от формата
работы, типа текстов и умения работать с заказчиками. Разберёмся, какие цифры реальны
и от чего они зависят.

В копирайтинге нет фиксированной зарплаты. Даже при одинаковом количестве часов два
исполнителя могут зарабатывать по-разному.

На доход влияют:

уровень сложности текстов;
формат работы (разовые заказы или постоянные клиенты);
скорость и стабильность выполнения задач;
умение общаться с заказчиком;
выбранная ниша.

Важно понимать, что опыт — это не только количество лет, но и понимание задач бизнеса,
для которого пишется текст.

Сколько зарабатывает
копирайтер на фрилансе и
от чего зависит доход

От чего зависит доход копирайтера

Сколько зарабатывает начинающий



На старте доход обычно скромный, и это нормально. Новички чаще берут простые заказы,
где важнее аккуратность, чем глубокая экспертиза.

Типичные цифры для начала:

300–700 ₽ за описание или небольшой текст;
1 000–2 000 ₽ за простую статью;
фиксированная оплата за объём или блок работ.

При регулярной загрузке даже такие заказы позволяют выйти на ощутимую сумму,
особенно если рассматривать копирайтинг как подработку.

Когда появляется уверенность и понимание рынка, копирайтеры начинают выбирать более
сложные задачи. Это влияет и на оплату.

Опытные исполнители чаще работают с:

коммерческими текстами для сайтов;
карточками товаров и маркетплейсами;
контентом для бизнеса и сервисов;
проектной или абонентской оплатой.

В таком формате доход становится стабильнее, а количество правок и хаотичных задач —
меньше.

Разница в доходах редко связана только с талантом. Гораздо чаще она объясняется
подходом к работе.

копирайтер

Доход опытного копирайтера

Почему одни зарабатывают больше
других



Копирайтеры с более высоким доходом:

не хватаются за все подряд заказы;
работают в понятных нишах;
умеют считать своё время;
договариваются о правилах работы заранее;
выбирают долгосрочные проекты.

Со временем копирайтинг перестаёт быть разрозненными заданиями и превращается в
понятную систему.

Да, можно. Но важно понимать, что стабильность появляется не сразу. Она строится на
регулярной работе, повторяющихся клиентах и адекватной нагрузке.

Для многих копирайтеров фриланс становится основным источником дохода уже после
нескольких месяцев практики, если подходить к этому как к работе, а не как к случайной
подработке.

Когда появляется опыт и понимание своей цены, особенно важно не тратить время на
хаотичный поиск заказов. Постоянный мониторинг разных площадок быстро выматывает и
отвлекает от работы.

alot.pro помогает упростить этот процесс. Сервис собирает вакансии и фриланс-заказы по
копирайтингу и смежным направлениям из разных источников в одном месте.

Это удобно, если вы:

ищете подработку или постоянные заказы;
хотите фильтровать предложения по задачам и уровню;

Можно ли выйти на стабильный доход

Удобный поиск заказов для
копирайтера

http://alot.pro


предпочитаете тратить время на тексты, а не на поиск.

Такой формат позволяет быстрее находить подходящие задачи и выстраивать более
стабильную загрузку без лишнего шума.



Многие начинающие копирайтеры думают, что вся работа сводится к написанию статей. Из-
за этого они долго застревают на низких ставках и не понимают, почему доход почти не
растёт.

На самом деле копирайтинг — это десятки разных форматов текстов. Одни подходят для
старта, другие требуют опыта, но и оплачиваются заметно выше. Разберёмся, какие тексты
пишут копирайтеры и где чаще всего платят больше.

Это самый распространённый и понятный формат. Такие тексты публикуются в блогах, на
сайтах, в справочных разделах и базах знаний.

Чаще всего информационные статьи:

объясняют тему простым языком;
отвечают на конкретные вопросы;
оптимизируются под поисковые запросы.

Для новичков это хороший старт: можно набить руку, научиться структуре и работе с
источниками. Однако оплата здесь обычно средняя.

Какие тексты пишут
копирайтеры и за что
платят больше

Информационные статьи

Описания товаров и услуг



Этот формат особенно востребован в e-commerce и у малого бизнеса. Копирайтеру нужноне
просто перечислить характеристики, а показать пользу для клиента.

Сюда относятся:

карточки товаров для интернет-магазинов;
описания услуг;
тексты для каталогов и лендингов.

Такие заказы хорошо подходят для старта и часто оплачиваются выше, чем обычные
статьи, особенно при большом объёме.

Коммерческий копирайтинг — одно из самых доходных направлений. Здесь от текста
напрямую зависит результат: заявки, продажи, обращения.

К таким текстам предъявляются более высокие требования:

понимание целевой аудитории;
чёткая структура;
логика продаж;
умение работать с преимуществами и возражениями.

Начинающим сюда попасть сложнее, но именно в этом сегменте ставки растут быстрее
всего.

Отдельное и очень популярное направление. Карточки товаров пишут для Wildberries, Ozon
и других площадок.

Особенности таких текстов:

строгие требования к структуре;
работа с ключевыми словами;

Тексты для сайтов и лендингов

Карточки для маркетплейсов



фокус на выгодах, а не только на характеристиках.

Этот формат часто выбирают как основную специализацию, потому что заказов много, а
опыт нарабатывается быстро.

Если обобщить, то выше всего оплачиваются тексты, которые влияют на деньги заказчика.
Чем ближе текст к продажам или результату, тем выше ценится работа.

Как правило, лучше оплачиваются:

коммерческие тексты для сайтов;
карточки товаров с аналитикой;
проектная работа для бизнеса;
долгосрочные контракты.

Многие копирайтеры начинают с простых форматов, а затем постепенно переходят к более
сложным и дорогим задачам.

Когда становится понятно, какие форматы подходят именно вам, важно упростить поиск
заказов. Постоянное переключение между разными сайтами и чатами быстро отнимает
время.

alot.pro — агрегатор вакансий и фриланс-заказов, где предложения по копирайтингу и
контенту собираются в одном месте. Это удобно как для новичков, так и для тех, кто уже
работает с клиентами регулярно.

Через сервис можно:

Какие тексты оплачиваются лучше

Где искать заказы по копирайтингу

https://alot.pro


находить заказы по копирайтингу и текстам;
фильтровать предложения по формату и уровню;
экономить время на поиске.

Для работы со смартфона доступно мобильное приложение — alot.pro/getapp. Оно
позволяет отслеживать новые заказы и подработки в удобном формате.

Такой подход помогает сосредоточиться на работе с текстами и постепенно выходить на
более стабильный доход.

https://alot.pro/getapp


Многие копирайтеры годами работают по одним и тем же ставкам и не понимают, почему
доход почти не растёт. При этом заказов может быть много, а времени — всё меньше.

Повышение цены — нормальный этап развития в копирайтинге. Главное — делать это
постепенно и осознанно, чтобы не остаться без работы и клиентов.

Страх поднять стоимость своих услуг — одна из самых частых проблем. Обычно он связан
не с рынком, а с внутренними сомнениями.

Чаще всего мешают:

ощущение, что «я ещё недостаточно хорош»;
страх потерять текущих клиентов;
сравнение себя с другими исполнителями;
непонимание своей реальной ценности.

Важно помнить: если заказчик продолжает с вами работать, значит, вы уже решаете его
задачи.

Как копирайтеру
повышать цену на свои
услуги и не терять
клиентов

Почему копирайтеры боятся повышать
цену



Повышение ставки должно быть логичным, а не спонтанным. Обычно к этому моменту
копирайтер приходит сам.

Признаки, что цена занижена:

очередь из заказов и нехватка времени;
работа стала рутиной и не требует усилий;
задачи усложнились, а оплата — нет;
появились постоянные клиенты.

Если вы узнаёте себя хотя бы в двух пунктах — цена, скорее всего, уже не соответствует
уровню.

Резкое увеличение стоимости может отпугнуть часть заказчиков. Гораздо эффективнее
делать это поэтапно.

Рабочие варианты:

поднимать цену только для новых клиентов;
пересматривать ставки при новых задачах;
переходить от оплаты за объём к оплате за результат;
объединять задачи в проекты.

Такой подход позволяет сохранить текущих клиентов и при этом увеличить доход.

Когда действительно пора поднимать
цену

Как повышать цену постепенно

Почему специализация помогает
зарабатывать больше



Копирайтер «на всё» почти всегда зарабатывает меньше, чем специалист в конкретной
нише. Специализация упрощает общение с заказчиком и повышает доверие.

Это может быть:

работа с маркетплейсами;
тексты для сайтов услуг;
контент для определённой сферы;
коммерческие или продающие тексты.

Чем понятнее ваш профиль, тем проще обосновать цену и находить подходящие заказы.

Большинство заказчиков спокойно относятся к росту цены, если он объясним. Проблемы
возникают, когда повышение происходит без причины и объяснений.

Чтобы сохранить клиентов:

предупреждайте о повышении заранее;
объясняйте, что изменилось в формате работы;
оставляйте старые условия для долгосрочных проектов;
предлагайте альтернативы.

Часто после повышения остаются именно те клиенты, с которыми комфортно работать.

Когда вы начинаете ценить своё время, особенно важно выбирать заказы осознанно.
Постоянный поиск через разные площадки усложняет этот процесс.

alot.pro — агрегатор вакансий и фриланс-заказов, где предложения по копирайтингу и

Как не потерять клиентов при росте
ставок

Где находить заказы с адекватной
оплатой

https://alot.pro


контенту собираются из разных источников в одном месте.

Сервис помогает:

быстрее находить заказы с подходящей оплатой;
отсеивать нерелевантные предложения;
сокращать время на поиск работы.

Для удобной работы со смартфона доступно мобильное приложение — alot.pro/getapp. Оно
позволяет отслеживать новые заказы и вакансии в удобном формате.

Грамотный выбор заказов и постепенный рост ставок помогают копирайтеру выйти на
стабильный и предс

https://alot.pro/getapp


Многие приходят в копирайтинг с ощущением, что достаточно просто уметь писать. Через
несколько недель энтузиазм сменяется разочарованием: заказов мало, оплата невысокая, а
сил уходит много.

Чаще всего причина не в рынке и не в конкуренции, а в типичных ошибках, которые
допускают начинающие копирайтеры. Разберём основные из них и посмотрим, как их
избежать.

Одна из самых распространённых ошибок — начинать писать без понятного технического
задания. В результате текст приходится переписывать несколько раз, а правки могут
затянуться на дни.

Даже если заказчик не прислал ТЗ, его стоит сформулировать самостоятельно и
согласовать ключевые моменты:

цель текста;
формат и объём;
целевую аудиторию;
сроки и условия оплаты.

Ошибки начинающих
копирайтеров, из-за
которых не получается
зарабатывать

Работа без чёткого задания



Это экономит время и снижает количество правок.

Тестовые задания — нормальная практика, но только в разумных пределах. Начинающие
копирайтеры часто соглашаются на объёмные тесты без оплаты, надеясь на дальнейшее
сотрудничество.

Проблемы начинаются, когда:

тестовое задание по объёму как полноценная работа;
нет чётких сроков проверки;
результат никак не используется.

Хорошее тестовое — небольшое и понятное. Всё остальное стоит обсуждать заранее.

Многие копирайтеры боятся озвучивать стоимость и соглашаются на любые условия. Это
быстро приводит к выгоранию и ощущению, что работа не стоит потраченных усилий.

Важно помнить: цена — это часть договорённости, а не просьба. Чётко озвученная
стоимость экономит время обеим сторонам.

На старте кажется логичным соглашаться на любую работу. Но такой подход редко
приводит к росту.

Проблемы возникают, когда:

Бесплатные и бесконечные тестовые
задания

Страх называть цену

Попытка брать все заказы подряд



задачи постоянно меняются;
нет понимания своей ниши;
сложно оценивать время и стоимость.

Гораздо эффективнее выбрать несколько понятных форматов и работать с ними.

Копирайтинг не даёт мгновенного дохода. Это нормальный процесс обучения и накопления
опыта.

Те, кто воспринимает копирайтинг как долгосрочную работу, а не быстрый способ
заработать, чаще выходят на стабильный доход.

Когда заказы ищутся хаотично, доход становится нестабильным. Сегодня работа есть,
завтра — тишина.

Система поиска может включать:

несколько постоянных источников заказов;
регулярные отклики;
фильтрацию неподходящих задач.

Даже простая система снижает стресс и помогает планировать загрузку.

Чтобы не тратить силы на постоянный мониторинг разных площадок, удобно использовать
агрегаторы заказов. Это особенно полезно на старте, когда важна стабильность.

alot.pro — агрегатор вакансий и фриланс-заказов, где предложения по копирайтингу и

Ожидание быстрых результатов

Отсутствие системы поиска заказов

Как упростить поиск заказов
копирайтеру

https://alot.pro


контенту собираются из разных источников в одном месте.

Сервис позволяет:

видеть актуальные заказы и подработки;
выбирать задачи под свой уровень;
экономить время на поиске.

Для работы со смартфона доступно мобильное приложение — alot.pro/getapp. Это удобно,
если вы хотите отслеживать новые предложения и откликаться на них в любое время.

Избавление от типичных ошибок и понятная система поиска заказов помогают копирайтеру
быстрее выйти на стабильный и комфортный формат работы.

https://alot.pro/getapp


Копирайтинг часто рассматривают не как основную работу, а как подработку. Такой формат
подходит студентам, тем, кто работает полный день, или тем, кто хочет попробовать
фриланс без резких изменений в жизни.

Разберёмся, сколько реально можно зарабатывать, уделяя копирайтингу всего 2–3 часа в
день, и что для этого важно учитывать.

Одно из главных преимуществ копирайтинга — гибкий график. Большинство задач не
требует присутствия в определённое время, а сроки обычно позволяют планировать работу.

Копирайтинг как подработка подойдёт, если:

есть 2–3 свободных часа в день;
вы готовы работать регулярно;
умеете концентрироваться на задаче;
не ожидаете мгновенного высокого дохода.

Копирайтинг как
подработка: сколько
можно зарабатывать 2–3
часа в день

Подходит ли копирайтинг для
подработки



Даже небольшой, но стабильный график даёт лучший результат, чем редкие попытки
«поймать заказ».

Для ограниченного времени лучше выбирать задачи с понятным объёмом и чёткими
требованиями.

Чаще всего для подработки подходят:

описания товаров и услуг;
карточки для маркетплейсов;
небольшие статьи;
правки и доработки текстов;
наполнение сайтов.

Такие заказы легко вписываются в вечерний график и не требуют постоянного погружения
в проект.

Доход напрямую зависит от уровня и скорости работы. В начале суммы будут небольшими,
но они растут по мере накопления опыта.

В среднем при занятости 2–3 часа в день можно рассчитывать на:

10–20 тысяч рублей в месяц на старте;
20–40 тысяч рублей при регулярной работе;
больше — при выборе более оплачиваемых форматов.

Какие заказы удобно брать для
подработки

Сколько можно заработать при
ограниченном времени



Для многих это становится хорошим дополнительным доходом без необходимости менять
основную работу.

Главная сложность подработки — нестабильность заказов. Чтобы этого избежать, важно
выстроить простой, но понятный процесс.

Помогают:

несколько постоянных источников заказов;
фиксированные часы для работы;
выбор знакомых форматов;
отказ от слишком срочных задач.

Даже при небольшой загрузке системный подход даёт ощущение контроля и
предсказуемости.

Многие копирайтеры начинают именно с подработки. Со временем объём задач и доход
растут, и появляется выбор — оставить копирайтинг как дополнительный источник или
сделать его основной деятельностью.

Ключевой момент — не торопиться и трезво оценивать нагрузку и результат.

Как сделать подработку стабильной

Когда подработка может стать
основной работой

Где удобно искать заказы для
подработки



При ограниченном времени особенно важно быстро находить подходящие заказы и не
тратить часы на поиск.

alot.pro — агрегатор вакансий и фриланс-заказов, где предложения по копирайтингу и
контенту собираются из разных источников в одном месте.

Сервис позволяет:

быстро находить подработку по копирайтингу;
выбирать заказы с понятным объёмом;
экономить время на поиске.

Для удобной работы со смартфона доступно мобильное приложение — alot.pro/getapp. Оно
помогает отслеживать новые заказы и откликаться на них в удобное время.

Копирайтинг как подработка может стать комфортным и предсказуемым источником
дохода, если подойти к этому системно.

https://alot.pro
https://alot.pro/getapp

